Глава I. ОБЩАЯ ЭКОНОМИЧЕСКАЯ ДИАГНОСТИКА СОСТОЯНИЯ И ПОТЕНЦИАЛА ПРОИЗВОДСТВЕННОЙ БАЗЫ СТРОИТЕЛЬНОГО КОМПЛЕКСА

Раздел 1. Анализ состояния производственной базы строительного комбината

Имеющаяся база по производству строительных конструкций и деталей требует коренной реструктуризации. Она создана в соответствии с принятым в прошлом курсом на повсеместное применение сборного бетона и железобетона. В стране было построено 420 заводов крупнопанельного домостроения, более 600 заводов железобетонных конструкций общей мощностью 50 млн, м2 площади жилья и ПО млн. м2 сборных железобетонных конструкций. Ни одна страна не пошла по пути полносборного строительства из железобетонных конструкций заводского изготовления. Весьма высоки не только затраты на создание базы по их производству, но и затраты на транспортировку материалов на заводы, а затем конструкций на строительные площадки. Также велики затраты энергии на термообработку конструкций.
Поэтому необходим переход на выпуск не существующих площадях и мощностях новых конструкций и не только из железобетона, а их дерева, металла, многослойных ограждающих конструкций с применением эффективных утеплителей на полимерной основе и т.д. При этом особое внимание должно быть уделено разработке и выпуску конструкций для целей реконструкции существующих зданий и сооружений. Технологические линии по производству конструкций должны быть гибкими, позволяющими выпускать достаточно широкую номенклатуру и типоразмеры конструкций без большой их переналадки.
Проведенные за последние годы мероприятия по переоснащению производственной базы строительства способствовала стабилизации работы промышленности строительных материалов и росту объемов промышленной продукции.
По данным Госкомстата России, индекс производства продукции отрасли за 200 г. составил 105,5%. Существенно возрос выпуск основных видов продукции. Так, производство цемента возросло на 8,4%, минераловатных изделий - на 9,8%, раковин и моек - на 18,4%, радиаторов и конвекторов - на 24%, санитарных керамических изделий - на 6,2%, керамической плитки - на 8,3%, сборного железобетона.
Расширение номенклатуры производимой продукции позволило повысить коэффициент использования производственных мощностей предприятия стройиндустрии в 2002. г. до 35% против 27% в 2000 г.
Следует отметить, что этот процесс идет на фоне сокращения доли крупнопанельных домов в общем вводе жилья в 2002 г. до 29% против 45% в 1993 г. Возросли физические объемы ввода монолитных зданий в 1,5 раза, жилья с использованием ячеистых бетонов - в 4,5 раза, зданий смешанных систем - в 1,5 раза, что говорит о перспективности их применения в домостроении. По данным субъектов Российской Федерации, в 2002. г. были построены и введены в эксплуатацию 219 объектов по производству строительных материалов. Созданы новые мощности по выпуску эффективных конкурентоспособных технологий и оборудования, в том числе импортного производства.
Финансирование практически всех мероприятий по развитию промышленности строительных материалов, изделий и конструкций осуществлялось за счет внебюджетных источников (собственных и заемных средств).
Качество выпускаемой отечественными производителями продукции заметно выросло по сравнению с началом 90-х годов, но удельный вес продукции, сопоставимой по качеству с импортной, в общем объеме производства по разным материалам существенно различается (например, отвечают современным требованиям более 80% выпускаемого цемента, 75% керамической плитки , 73% листового стекла, 45% теплоизоляционных материалов на основе минеральных волокон, около 21% мягких кровельных материалов). Возрастает экспорт ряда строительных материалов (цемент, асбест, стекло листовое, линолеум и др.). доля импортных строительных материалов в общем объеме продаж на внутреннем рынке (по стоимости) не велика и не превышает 6-10%.
В то же время следует отметить, что предприятия отрасли, в особенности с высокой капиталоемкостью и длительными сроками окупаемости, нуждаются в инвестиционных ресурсах на техническое перевооружение. Степень износа основных фондов в отрасли достигает 54%, причем ежегодное выбытие их составляет около 2%, а ввод в действие новых - около 1%. Это приводит к старению основных фондов, особенно их активной части, а также к фактическому сокращению производственных мощностей.
Технический уровень большинства российских предприятий промышленности стройматериалов и стройиндустрии еще значительно отстает от современных требований. Низкими темпами осуществляется перевооружение предприятий по производству цемента, теплоизоляционных, стеновых и кровельных материалов. Медленно переводятся предприятия домостроения на строительство жилых домов по новым архитектурно-строительным системам, отвечающим второму этапу требований по теплозащите зданий и сооружений.
Тенденции изменения ситуации в строительном комплексе в среднесрочной перспективе будут продолжать формироваться под влиянием общего долговременного спада общественного производства, сложившегося в течение предшествующего периода, и его последствий. В последние два года, как известно, наметился рост отдельных важных показателей строительной деятельности, в частности, объемов подрядных работ и объемов проектно-изыскательских работ. Этот рост являемся отражением имевшей место кратковременной конъюнктурной ситуации в топливно-энергетическом комплексе (в основном, в нефтедобывающей промышленности).
Развитие строительного комплекса в перспективе будет определяться накопившимися к началу 2003 г. негативными объективными причинами, факторами и условиями, приведшими к потере его научно-технического, производственного и кадрового потенциала.
Так, численность проектировщиков и изыскателей в 2002. г. снизилась до 225 тыс. чел. (против почти 620 тыс. чел. В 1990 г,) которые разбросаны по более чем 11000 проектных и изыскательских организаций различных форм собственности. Наибольшая их численность приходится на частные организации – 74 % (2002 г.), хотя они производят всего коло 33% проектной продукции (табл, 1) По данным Госстроя России, доля прямых ошибок в проектных решениях, приведенных к авариям в строительстве в 2002. г., составила почти 10%. По тем же данным, в среднем на 7 объектах из 10 были обнаружены серьезные дефекты. Каждый 20-й объект из проверенных по требованию органов Госархстройнадзора был демонтирован. Затраты на устранение брака (проектного и строительного) составляют в среднем 3-5% от стоимости строительно-монтажных работ, а эксплуатационные затраты на ремонты доходят до 6-8% (вместо 0,75 -1% по нормам). В 1999 г. количество зданий и сооружений, строящихся с критическими дефектами, составило 35%.
Таблица 1.1

	Основные показатели деятельности проектно-изыскательских организаций



	Показатели
	2000 г.
	2001 г.
	2002 г.

	Число организации
	12038
	11831
	11327

	В том числе по формам собственности: Государственная 

Частная 

Смешанная российская
	617

9728

1344


	834

8606

1419
	842

8414

1095

	Объем проектно-изыскательских работ (в фактически действовавших ценах) млн. руб., (1997 г. - млрд. руб.)
	8007,9
	7530,9
	12048,9

	В том числе по формам собственности, в % к итогу: 

государственная 

частная

смешанная
	23,7

41,4

29,3
	29,9
37,9

25,9
	30,6

33,1

31,5

	Численность работающих в организациях, Тыс. чел.
	234,4
	220,5
	225,2


Практически полностью исчезла отраслевая строительная наука - объем ее финансирования, по оценке, составляет в настоящее время всего 7-10% от прежнего уровня (1990 г.).
Опережающий рост цен на строительные материалы, детали и конструкции (табл. 2) и как следствие - на строительно-монтажные работы. Индексы по сравнению с увеличением доходов инвесторов (и соответствующим удельным сокращением количества строительных заказов) привел к тому, что производственные мощности строительно-монтажных организаций стали загружаться менее, чем на 35-40%. При этом общее число строительных организаций на 1 января 200 г. превысило 136 тыс., в них занято 3600 тыс. чел. Поскольку в строительную сферу переместились сотни тысяч работников из других, еще менее благополучных отраслей, за последние 10 лет резко изменился в худшую сторону профессионально-квалификационный состав участников строительства, что привело к тем негативным изменениям качества строительства.
Таблица 1.2.

	Индексы цен на основные виды материалов, деталей и конструкций, приобретенных строительными организациями

	Показатели 
	2000 г.
	2001 г.
	2002 г.

	Продукция, приобретенная строительными организациями – всего
	103,4
	106,4
	126,4

	В том числе:
- панели наружных стен для жилищного строительства

- бетон товарный

- раствор товарный
	115,1 107,6 107,0


	94,7

109,7

104,8

	99,7

124,0

117,9



Раздел 2. Экономико-аналитический обзор рынка отдельных строительных материалов.

В любой области строительной деятельности достижение положительного результата возможно только в случае применения качественных материалов и технологий их производства, гарантом качества которых являются органы сертификации строительной продукции.

Одной из актуальных проблем обеспечения качества строительства по-прежнему остается вопрос энергоснабжения и экономии ресурсов. В связи с этим наиболее эффективным является применение негорючих (не пожароопасных) теплоизоляционных материалов, в том числе вспученного перлита, ячеистого бетона, изделий на основе минерального и стекловолокна, а также внедрение строительных конструкций, использующих подобные материалы.

2.1. Традиционный строительный материал – керамический и силикатный кирпич (технические характеристики; производители; цены)

Какие бывают кирпичи
По составу и способу производства кирпич делится на две группы — керами​ческий и силикатный.

Керамический кирпич получают путем обжига глин и их смесей.
Силикатный кирпич — состоит пример​но из 90 % песка, 10 % извести и небольшой доли добавок. Смесь отправляется в автоклав, а не в обжиговую печь, как в случае с керамическим кирпичом. Если добавить пигменты, можно получить силикатный кирпич практически любого цвета — синий, зеленый, малиновый, фиолетовый.
По логике толкового словаря, кирпич — это брусок обожженной глины. Но тогда силикатный (то есть не глиняный) кирпич — и не кирпич вовсе, а некий твердый материал, похожий на него по форме. Кстати, так и есть: на эти два материала существуют разные ГОСТы, и строители очень четко проводят между ними границу. Итак, мы будем рассматривать в основном керамический кирпич, потому что он и есть настоящий кирпич (и по словарю, и по ГОСТу).

Какой кирпич – для чего?

По назначению керамический кирпич делится на рядовой (он же строительный) и лицевой(он же облицовочный, облицовка, отделочный, фасадный). Особняком стоит печной кирпич. Рядовой кирпич используется для внутренних рядов кладки или для внешних рядов, но с последую​щей штукатуркой. Рядовой кирпич может иметь на боковой стороне вдавленный геометрический рисунок (для лучшего сцепления со штукатурным раствором). Лицевой кирпич — однородного цвета, имеет две гладкие, ровные лицевые по​верхности (так называемые «тычок» и «ложок»). Он, как правило, пустотелый (то есть в его «теле» много пустот, что делает стену из такого кирпича «теплей»).
К облицовке относится также фактурный кирпич (с рельефным рисунком лицевой поверхности) и фасонный (или фигурный, профильный) для кладки сложных форм: арок, столбов и т. п.
Печной кирпич бывает разных размеров (даже с ладошку). Иногда его делают с рельефом. Для топочной части каминов используют шамотный кирпич, изготовленный из огнеупорных глин и выдерживающий температуру выше 1000 оС. Шамотный кирпич имеет песочно-желтый цвет и зернистую структуру. Так что при покупке кирпича главное знать, для чего вы, собственно, его покупаете. И не перепутайте! А то польститесь на «красивенькое» и выложите стены лицевым кирпичом вместо рядового. А потом подсчитаете расходы и прослезитесь. Или, наоборот, захотите сэкономить и облицуете дом рядовым кирпичом. Но тогда дом будет смотреться не очень красиво.

Внешний вид
Размеры.
У нашего кирпича «умные» размеры: 250 ( 120 ( 65 мм. Строителю удобно брать его одной рукой. В длину укладываются два кирпича по ширине, плюс сантиметр на шов. Но толщина может варьироваться.
И тогда кирпичи получают названия: одинарный (толщина 65 мм), утолщенный, или полуторный (88 мм). Кирпич больших размеров ГОСТ определяет как камень керамический. Стандартный камень керамический, или двойной кирпич (как часто называют его продавцы), — 250 ( 120 ( 138 мм. Полуторный кирпич и камни значительно экономят расход раствора и время строительства. И не думайте, что строители возьмут с вас больше денег за поднятие тяжестей. Им самим лучше: кинул десяток камней – и стена готова! Кроме этого, камней требуется меньше, а цена их не увеличивается. Так, например, двойной лицевой кирпич дороже одинарного всего наполовину, а по размеру в два раза больше.
Цвет.
Цвет кирпича в основном зависит от состава глины. Большинство глин после обжига имеют классический кирпичный цвет. Такие глины называются красножгущимися, а сам кирпич – красным.
Реже встречаются беложгущиеся глины, из них получается желтый, абрикосовый или белый кирпич.
Иногда в сырье вводят различные пигментные добавки. Например, коричневый кирпич можно получить только с помощью пигментных добавок. По ГОСТу кирпич по цвету должен соответствовать образцу-эталону, утвержденному заводом. Часто на заводах существует несколько эталонов, и возникает опасность купить «пеструю» партию кирпича.

«Теплый» кирпич.
По наличию пустот в теле кирпич лицевой и рядовой делится на пустотелый и полнотелый (камни керамические бывают только пустотелыми). Чем больше пустот (их может быть больше 50 %), тем кирпич теплее.
Получается, что при использовании пустотелого кирпича стены можно сделать меньшей толщины, и теплоизоляция от этого не ухудшится. У пустотелого кирпича меньше масса, и в результате – меньше нагрузка на фундамент. Это – его достоинство. Но есть и сложность: при кладке такого кирпича отверстия могут забиться раствором, и он станет более «холодным». Чтобы этого избежать, нужно брать кирпич с пустотами меньшего диаметра и более вязкий раствор.
Кирпич можно сделать еще более «теплым» за счет внутренней пористости керамического черепка (то есть самого материала). Такой кирпич называют лоризованным. Кстати, поризованный кирпич по сравнению с обычным лучше заглушает звуки.
Итак, понятно, что для экономии времени и денег лучше покупать не обычный кирпич, а полуторный. А еще лучше  камень керамический. А вот цвет можно выбирать по вкусу – он не влияет на качество кирпича. Если хочется дом потеплей (но не за счет толщины стен), нужно брать пустотелый или поризованный кирпич. Но тогда используйте более вязкий раствор, чтобы пустоты не забивались.

Технические характеристики 

Прочность. Марка
Прочность – основная характеристика кирпича – способность материала сопротивляться внутренним напряжениям и деформациям, не разрушаясь.
Марка – это показатель прочности, обозначается «М» с цифровым значением. Цифры показывают, какую нагрузку на 1 кв. см может выдержать кирпич. Например, марка 100 (М100) обозначает, что кирпич гарантированно выдерживает нагрузку в 100 кг на 1 кв. см. Кирпич может иметь марку от 75 до 300. В продаже чаще всего встречается кирпич М100,125, 150, 175.
Как узнать, какой марки нужен кирпич? Например, для строительства многоэтажных домов используют кирпич не ниже М150. А вот для коттеджа в 2 – 3 этажа достаточно и «сотки» (то есть М100).

Морозостойкость
Морозостойкость – способность материала выдерживать попеременное за​мораживание и оттаивание в водонасыщенном состоянии.
Морозостойкость (обозначается «Мрз») измеряется в циклах. Во время стандартных испытаний кирпич опускают в воду на 8 часов, потом помещают на 8 часов в морозильную камеру (это один цикл). И так до тех пор, пока кирпич не начнет менять свои характеристики (массу, прочность и т. п.). Тогда испытания останавливают и делают заключение о морозостойкости кирпича.
Для московских строек нужно использовать кирпич морозостойкостью не менее 35 циклов. Поэтому крупные заводы стараются не выпускать кирпич морозостойкостью ниже 35 циклов. Но на рынке еще встречается кирпич морозостойкостью 25 и даже 15 циклов (как правило, привезенный из теплых регионов). У него низкая цена, это привлекает покупателей (а продавцы стараются не распространяться об «особенностях»).

А вообще-то марку кирпича для будущего дома должен определить специалист.
Одним словом, не советуем гоняться за дешевым кирпичом с морозостойкостью 25 или даже 15 циклов. Для строительства в Московском регионе используйте кирпич Мрз 35. А лучше – 50.

Брак
Что же считается браком в процессе производства кирпича?
По ГОСТу браком являются пережог и недожог, и такой кирпич не рекомендуется для продажи. А вот наличие известковых включений ГОСТ допускает, хотя владельцу такого кирпича от этого, увы, не легче.
Как узнать, правильно ли обожжен красный кирпич? Если сердцевина кирпича – более насыщенного цвета, чем «тело», и при ударе он звенит, то это – кирпич хорошего качества.
Недожог, недожженный кирпич
Недожженный кирпич имеет характерный горчичный цвет и при ударе издает глухой звук. У недожженного кирпича низкая морозостойкость и он «боится» влаги. На одной фирме рассказали такую историю. Однажды зимой, когда цены на строительные материалы ниже, скуповатый клиент решил купить кирпич по дешевке. Потом свалил его на своем участке и радостно стал подсчитывать, сколько сэкономил. Пришла весна, растаял снег, поспешил гражданин на свою строительную площадку. И увидел там... горы раскрошившегося кирпича. Кирпич оказался бракованный – с недожогом.
Пережог, пережженный кирпич
Образуется от очень высоких температур. Кирпич чернеет, оплавляется, теряет четкие размеры, его «распирает» изнутри. Но специалисты говорят, что если кирпич не нарушил своей формы, а черной у него оказалась только сердцевина, то он, наоборот, становится очень прочным, будто железным.
Известковые включения (иногда их называют «дутиками»)
Откуда они берутся? Глинистое сырье содержит известняк. Во время подготовки сырья известняк измельчается. Но если остались хотя бы полмиллиметровые зерна, жди подвоха. Они набирают влагу и «раздуваются», откалывая кусочки кирпича. Если глубина откола больше 6 мм, такой кирпич ОТК бракует, если меньше – его пускают в продажу. Фасады домов, сложенные из такого кирпича, получаются рябыми, словно «засиженные мухами». Кстати, известковые включения – не чисто российская беда. Для Европы – это тоже проблема.

Высолы
Самый распространенный и коварный брак — высолы.
Высолы проявляются уже на кирпичных стенах в виде белых пятен и разводов (то есть уже после того, как кирпич уложен). И при покупке не угадаешь – будут высолы на этом кирпиче или нет. Образуются они в результате миграции солей из кладочного раствора, кирпича, грунтовых вод и даже воздуха. Про подмосковный кирпич специалисты говорят что количество солей в нем, как правило, невелико. И рекомендуют использовать цемент с низким содержанием высолообразующих примесей заводов «Красный Октябрь», Липецкого, Подольского, Михайловского.
Кирпич используется человеком уже несколько тысячелетий; однако в том принципиально не изменившемся виде, в котором он дошел до нас вместе с особым искусством кладки, кирпич появился только в начале XV века. Но и спустя шесть веков он остается самым популярным строительным материалом. В последние годы ведется активная работа по улучшению технических характеристик и декоративных возможностей кирпича, и сейчас в мире выпускается более 15000 сочетаний размеров, форм, цветов и фактур поверхности кирпича.

Итак, керамический лицевой кирпич. Он обладает всеми достоинствами рядового глиняного кирпича, прошедшего полный цикл обжига: долговечен и износостоек (марка прочности — 100—150), морозостоек (выдерживает не менее 35 циклов), влагостоек (водопоглощение — 8— ); благодаря высокой пустотности (до 49 %) обладает хорошими тепло- и звукоизолирующими способностями; будучи изготовлен из экологически чистого натурального сырья, обеспечивает благоприятный микроклимат. Кроме того, благодаря лицевой поверхности можно получить одновременно несущую и фасадную стену, чем значительно сэкономить время и средства, затраченные на строительство и отделку здания.

Сейчас все более высокие требования предъявляются к эстетическим качествам архитектурных сооружений, для отделки которых используются штукатурки и краски, дерево и камень, покрытия из металла и поливинилхлорида. Сочетание надежности, презентабельного внешнего вида и разумной стоимости обеспечивает облицовочному кирпичу первое место в этом ряду. Широкая цветовая гамма (четыре базовых цвета — белый, желтый, красный, коричневый, каждый из которых имеет несколько оттенков) позволяет осуществлять мягкий и контрастный переходы цветов в отделке стен. Кроме того, все более активно используется глазурированный облицовочный кирпич различных цветов и оттенков. Значительно увеличивает возможности воплощения архитектурных замыслов в строительстве разнообразие фактур лицевой поверхности кирпича (гладкая, шероховатая, колотая, «мраморная», «панцирь черепахи», «кора дуба» и др.). Успешное использование данного материала для декоративной отделки, фасадных и ландшафтных работ связано и с производством фасонного кирпича различных форм (закругленный, клиновидный, угловой, фигурный и др.). Причем некоторые компании предоставляют своим клиентам право самим заказывать форму изделий, рекомендованную их архитектором. Поскольку стандартный кирпич в определенных случаях не подходит для отделки стен в силу своего веса или толщины, то заказчику можно порекомендовать использовать керамичес​кую плитку «под кирпич», которая не уступает по техническим характеристикам кирпичу, но позволяет существенно сэкономить на облицовке и транспортировке. Фасонные изделия позволяют выполнить угловую кладку, кладку разрезов, карнизов, колонн, арок, оконных и дверных проемов, других архитектурных элементов, придав им неповторимый вид без дополнительного применения каких-либо обрабатывающих приспособлений и отелочных материалов. Сфера применения керамического лицевого кирпича необыкновенно широка: облицовка наружных стен и оформление интерьеров зданий, облицовка бассейнов (для этого используется глазурированный кирпич) и каминов, сооружение любых конструкций — от заборов до роскошных вилл.

Кирпич других видов (по составу и технологии производства) также используется в отделочных целях. Широкое распространение получила отделка стен колотым силикатным кирпичом с фактурной поверхностью под «рваный камень». Введение специальных красителей позволяет придать силикатному кирпичу любой цвет и оттенок.
В особо красивый и долговечный облицовочный превращается и рядовой цементно-песчаный кирпич при введении в него определенных пигментов.

Таблица 1.3.

ГУП «Лосиноостровский завод СмиК»

 (127081, г. Москва, ул. Полярная, д. 25)
	№ п/п
	Наименование продукции
	Дополнительная информация о продукции
	Параметры (вес, объем, количество)
	Цена (руб.)

	1
	Кирпич полнотелый М-100
	для кладки наружных и внутренних стен зданий и сооружений, фундаментов; поддон Ширкова 

(200 шт)
	3,3 кг

250(120(65
	3.54

3.59

	2
	Кирпич полнотелый М-125
	
	
	3.66

3.00

	3
	Кирпич полнотелый М-150
	
	
	3.78

3.00

	4
	Кирпич эффективный М-100
	для кладки внутренних стен зданий и сооружений; поддон Ширкова (224 шт)
	2,8 кг

250(120(65
	3.54

3.59

	5
	Кирпич лицевой

одинарный красный,
	для кладки и одновременной облицовки наружных и внутренних стен зданий и сооружений
	2,15 кг

250(120(65

3,0 кг

250(120(88

(полуторный)
	4.80

4.85

	
	полуторный красный
	
	
	6.46

6.55

	6
	Кирпич лицевой

одинарный желтый
	европоддон 1000(1000 (420 шт) (308 шт полут.);

морозостойкость от 50 циклов и выше
	
	5.82

5.92

	7
	Кирпич лицевой

одинарный соломенный
	
	
	5.82

5.92

	8
	Кирпич лицевой

одинарный светло-желтый
	
	
	5.82

5.92


2.2. Современные строительные материалы – стеклофибробетон; пеноизол; ячеистый бетон (технико-экономические характеристики).
Новые более высокие требования к проектированию и строительству современного жилья, объектов инфраструктуры, благоустройству территорий городов предполагают повышение архитектурной выразительности и привлекательности фасадов строящихся и реконструируемых зданий, улучшение комфортности и функциональности среды обитания с учетом экологических, климатических, экономических и других факторов.

Решение этих задач в значительной степени связано с широким использованием прогрессивных материалов и изделий на их основе. К числу таких эффективных материалов относится и стеклофибробетон (СФБ). Стеклофибробетон выгодно отличается от своих традиционных аналогов (прежде всего железобетона) удачным сочетанием в материале защитных, архитектурно-декоративных, эксплуатационных, конструкционных, технологичных и др. свойств. СФБ не подвержен коррозии, не горюч, обладает достаточно высокой огнестойкостью. Он может быть использован в качестве как конструкционного, так и защитно-отделочного материала.
Стеклофибробетон (стеклофиброцемент) - композиционный материал на основе мелкозернисто-бетонной или цементной матрицы, которая дисперсно армирована отрезками (фибрами) комплексной нити высокопрочного стекловолокна. Предпочтительно использование щелочестойкого стекловолокна (ровинга) в сочетании с матрицей на базе портландцементного связующего.
Будучи композитом, стеклофибробетон сочетает в себе положительные свойства матрицы -бетона в части достаточно высокой прочности на сжатие и, вместе с тем, благодаря включению в работу стеклофибры, он имеет повышенные в сравнении с обычным бетоном показатели трещиностойкости, водонепроницаемости, эксплуатационной стойкости. В то время как бетон слабо сопротивляется растягивающим усилиям (что достаточно известно), фибробетон аналогичной марки может иметь в сравнении с бетоном предел прочности на растяжение при изгибе (Кри) выше в 4...5 раз, на осевое растяжение (Rp) выше в 3...4 раза, ударную вязкость больше в 15...20 раз, а это важно для эксплуатации значитель​ной части конструктивных элементов. Основные характеристики стеклофибробетона приведены в нижеследующей таблице.
Несомненное достоинство изделий из СФБ – их повышенная декоративность, архитектурная выразительность и пластичность, что существенно для улучшения облика современных домов.
Все это способствовало заметному возрастанию интереса в последнее время к стеклофибробетону и расширению областей его эффектного использования в строительстве. Примеры применения СФБ в различных областях строительства приведены ниже.
Следует выделить одну существенную деталь. Стеклофибробетон и конструкции на его основе имеют более высокую стоимость (в 1,2-2,5 раза выше) в расчете на один куб.м изделия в сравнении с традиционным бетоном и железобетоном. Однако этого не стоит пугаться. Благодаря высокому показателю конструкционного качества самого материала, изделия из СФБ обычно имеют незначительную толщину - 6-ЗОмм. И при равной несущей способности с толстостенными бетонными изделиями стоимостные показатели СФБ изделий в пересчете на один квадратный метр изделия сопоставимы или в большинстве случаев предпочтительны в сравнении с бетонными. Кроме того, более низкая материалоемкость СФБ изделий позволяет снижать расходы на транспортировку, погрузочно-разгрузочные, монтажные работы. Становится возможным использование подъемно-транспортных средств малой грузоподъемности, что также немаловажно.

Реализация прогрессивных и экономичных конструктивных решений СФБ изделий (при значительном уменьшении как толщины, так и всего сечения конструкции), создание принципиально новых строительных систем повышенного качества, основанных на благоприятных эксплуатационных и улучшенных физико-технических свойствах стеклофибробетона, позво​ляют ему успешно конкурировать с традиционными материалами. Это подтверждается прежде всего мировым опытом, а также более чем семилетним отечественным опытом становления и развития производства и применения стеклофибробетонных изделий в Москве, номенклатура которых имеет постоянную и устойчивую тенденцию к обновлению и расширению.
Использование стеклофибробетона, в деле реставрации исторических зданий и комплексов, в строительстве новых культовых объектов обусловлено как высокими эксплуатационными свойствами и декоративностью материала, так и способностью СФБ композиций точно копировать практически любую форму матриц, на которых формуется изделие, и получать точные копии архитектурного орнамента, рисунка и рельефа, в том числе и взамен гипсовых накладных элементов. Примером применения СФБ при строительстве культовых сооружений является изготовление и монтаж стеклофибробетонных элементов двоякой кривизны и декоративных деталей сложного очертания для облицовки шести монолитных минаретов одной из строящихся мечетей.
Изделия на основе стеклофибробетона являются экологически чистыми, эстетичными, долговечными. Важным качеством стеклофибробетона для жизнедеятельности человека является отсутствие экранирующей способности материала, то есть его электромагнитная прозрачность, что важно в особенности для жилища. В жилищном строительстве стеклофибробетон эффективно используется в массовом порядке зарубежом в навесных стеновых панелях, для разделительных перегородок многоэтажных зданий, в межоконных вставках, самонесущих стеновых панелях.
Таблица 1.4.

Технические характеристики стеклофибробетона.
	Показатель 
	Значение 

	Плотность, кг/м3
	2150-2200

	Предел прочности при сжатии, МПа
	40-80

	Предел прочности на растяжение при изгибе, МПа
	18-35

	Предел прочности на осевое растяжение, МПа
	7-13,5

	Начальный модуль упругости, МПа
	(2-2,5)(104

	Морозостойкость согласно ГОСТ 10060-87, циклы
	150-200

	Огнестойкость 
	Выше огнестойкости бетона


Продолжение таблицы 1.4.

	Показатель 
	Значение 

	Сгораемость 
	Относится к категории несгораемых материалов, скорость распространения огня – 0

	Водонепроницаемость по ГОСТ 12730,5-84
	Соответствует марке W8 и выше, что отвечает бетонам особо низкой проницаемости согласно СниП 2.03.11-85

	Температурно-влажностная усадка, б/р (при W=58% и t=20оС
	0,04-0,08

	Температурный коэффициент расширения, 10-6/К
	8-12

	Тепловодность, Вт/(мК)
	0,07-0,1

	Звукоизоляция, дБ при частоте 500 Гц и толщине:

20 мм

15 мм
	32

34


Стеклофибробетон используется в зарубежной практике при изготовлении чаш современных бассейнов для коттеджей и загородных домов с гарантией их долговременной эксплуатации.

Высокие технические и эксплуатационные показатели, пластичность и декоративность этого материала обеспечили значительный ежегодный прирост его эффективного применения в зарубежном строительстве. С учетом положительного опыта применения СФБ изделий в отечественной практике масштабы его внедрения в строительство нашей страны в ближайшее время будут возрастать.

Теплоизоляция как основа энергоснабжения.

Энергоснабжение и экономичность, понятия, которые сегодня часто приходится слышать в самых различных сферах человеческой деятельности. Без их учета немыслим успех производства любой продукции, и в частности, строительной.

Основным направлением в обеспечении условий энергосбережения при эксплуатации любого строения или теплосистемы является повышение теплоизоляционных характеристик ограждающих конструкций. Для обеспечения теплоизоляционных характеристик ограждающих конструкций, безусловно, главное значение играют материалы, из которых выполняются эти конструкции. Как выбрать эти материалы в требуемом количестве для обеспечения какой-то определенной степени теплоизоляции? Требуемая степень теплоизоляции современных ограждающих конструкций — вопрос, всегда требующий дополнительных разъяснений и рекомендаций со стороны специалистов — проектировщиков. Но вначале несколько слов о теплоизоляции как таковой.
Теплоизоляционными называют строительные материалы и изделия, предназначенные для тепловой изоляции конструкций зданий и сооружений, а также различных промышленных установок, аппаратуры, трубопроводов, холодильников и транспортных средств. Основной особенностью теплоизоляционных материалов является их высокая пористость и, следовательно, малая средняя плотность и низкая теплопроводность.
Применение теплоизоляционных материалов в строительстве позволяет повысить степень индустриализации работ, поскольку они обеспечивают возможность изготовления крупноразмерных сборных конструкций и деталей, снизить массу конструкций, уменьшить потребность в других строительных материалах (бетон, кирпич, древесина и др.), сократить расход топлива на отопление зданий, уменьшить потери тепла в промышленных агрегатах. Теплоизоляционные материалы обеспечивают надлежащий комфорт в жилых помещениях и улучшают условия труда на производстве.
Важнейшей целью теплоизоляции строительных конструкций является сокращение расхода энергии на отопление здания.
Теплоизоляция является очень эффективным способом уменьшения потребно​сти в отоплении и, соответственно, приводит к уменьшению С02 в атмосфере и так называемого парникового эффекта, что доказано исследованиями.
Различные исследования были проведе​ны EURIMA (Европейской Ассоциацией производителей изоляционных материалов) в разных уголках Европы. Они убедительно показали, что загрязнения окружающей среды в большей мере можно избежать, развивая технологию изоляционных процессов. В Европе общее количество выбросов С02 составляет 3000 млн. тонн в год. С применением теплоизоляции количество выбросов уменьшается на 10%, что составляет 300 млн. тонн в год. Одновременно сокращаются выбросы двуокиси серы С02, нитратов NОх и других компонентов, что значительно уменьшает загрязнение атмосферы нашей планеты.
Исследования, проведенные в Англии, показали, что если в расчете на м2 строительной площади использовать 50 мм изоляционных материалов, то через 50 лет содержание С02 в атмосфере сократится на одну тонну. Выгода оказывается значительной, если принимать во внимание весь объем жилой площади и те преимущества, которые влечет за собой повышенная комфортность жилых и производственных помещений.
Для утепления скатных крыш, стен и перекрытий могут использоваться различные изоляционные материалы. В большинстве случаев предпочтительно использовать изделия из минеральной ваты или штапельного стекловолокна. Для обеспечения долговременной стабильности свойств теплоизоляционные материалы из стекловолокна и минеральной ваты могут быть гидрофобизированы (обладать водоотталкивающими свойствами). За счет этого снижается их смачиваемость, что приводит к повышению водостойкости, а следовательно, и долговечности материала.
Для сохранения утеплителями своих свойств изнутри здания применяют паробарьеры, которые предотвращают попадание в утеплитель конденсата. От внешней влаги утеплитель защищает гидроизоляционный слой. Для правильного функционирования так называемого «кровельного пирога» необходимо следовать технологиям и при монтаже выполнять необходимые вентиляционные зазоры.

Теплоизоляция, представленная на современном строительном рынке:
Минеральные ТИМ с волокнистым каркасом:
- минеральная вата и изделия из нее;
- рыхлая минеральная вата.
Стеклянная вата и изделия на ее основе:
- изделия фирмы «ISOVER»;
- изделия фирмы «Флайдерер-Чудово»;
- каолиновая вата;
- асбест.
Вспученные минеральные ТИМ:
- вермикулит;
- перлит;
- шунгизит;
- стеклопор;
- газобетон и газосиликат;
- пеностекло.
Органические ТИМ с волокнистым каркасом:
- древесноволокнистые плиты (ДВП);
- древесностружечные плиты;
- арболит;
- камышит;
- фибролит;
- торфоизоляционные изделия;
- эковата (вата целлюлозная);
- материал «RIWE» (РАЙВ);
- войлок;
- пробковые теплоизоляционные материалы.
Газонаполненные пластмассы — поропласты:
- пенополистирол;
· пенополиуретан и другие поропласты.

Таблица 1.5.

Основные данные и область применения теплоизоляционных материалов.

	Материалы 
	Сырье 
	Относительная плотность кг/м3
	Область применения

	1. Асбестовая мелоч
	Коротковолнистый асбест не ниже шестого сорта
	800
	Для мастик при изоляции горячих поверхностей

	2. Асбестовый картон (ГОСТ 2850-80*)
	Листы из асбестовой массы с примесью шпата и других веществ
	900-1400
	Для изоляции горячих поверхностей

	3. Асбослюда
	Смесь асбеста, трепела, асбошиферного производства и слюдяной чешуйки:

в изделиях

в порошке
	580

400
	Для изоляции трубопроводов

	4. Бетон ячеистый, плиты армированные (ГОСТ 5742-76)
	Плиты из смеси цемента (извести), молотого песка, пенообразующего вещества с твердением в автоклавах
	600-800
	Для утепления покрытий

	5. Гипсолитовые плиты (ГОСТ 6428-83)
	Плиты из формовочного гипса и древесной стружки
	900-1350
	Для перегородок и т.п.

	6. Древесноволокнистые плиты изоляционно-отделочные (ГОСТ 4598-86)
	Плиты из измельченной, специально обработанной и спрессованной древесины (в зависимости от степени прессования)
	200-300

300-400

100-200
	Для внутренней отделки и утепления наружных ограждений

	7. Камышит
	Плиты из камышита, плотно спрессованные и прошитые проволокой
	250

260-360
	Для утепления облегченных стен, перекрытий перегородок

	8. Керамзит
	Куски различной крупности обожженной до вспучивания глины
	500-750
	Заполнитель для легких бетонов, мелочь как засыпка


	9. Ксилолитовые плиты и блоки
	Из опилок на магнезиальном цементе
	800
	Для теплых полов

	10. Минеральная вата и войлок (ГОСТ 4640-84), (ГОСТ 21880-86)
	Волокна из сплава горных пород, промышленных силикатных отходов
	800

100
	Для изоляции строительных конструкций

	11. Оргалит (теплоизоляционные деревоволокнистые плиты) (ГОСТ 4598-86)
	Плиты из измельченной и химически обработанной древесины
	150
	Теплоизолятор для стен, перекрытий, кровель и т.п.

	12. Пенобетон (ГОСТ 5742-76)
	Блоки и плиты из вяжущего наполнителя с пеной и водой
	350-400
	Для утепления перекрытий и заполнения каркасов

	13. Совелитовые плиты и сегменты (ГОСТ 6788-74)
	Изделия из совелита
	400
	Для изоляции горячих поверхностей при температуре менее 450 оС

	14. Стружка древесная (станковая)
	Отходы древесины при станковой обработке
	200-300
	 Для засыпки во временных зданиях при условии антисептирования

	15. Фибролитовые плиты термоизоляционные (ГОСТ 8928-81)
	Плиты из прессованных стружек, связанных магнезиальным цементом или портландцементом
	300-500
	Для утепления ограждений зданий


Пеноизол.

Об утеплении домов думают все – и энергетики, и строители. Получили государственный заказ на изготовление нового утеплителя для стен и научные сотрудники из подмосковного г. Королева. Созданный ими новый материал получил название "пеноизол".

Пеноизол сразу привлек к себе внимание строителей своими необыкновенными свойствами. Стоит заполнить им внутренние проемы стен или утеплить дом снаружи - и в лютый мороз вы точно не замерзнете даже в неотапливаемом помещении. Правда, эффект будет зависеть от толщины пеноизоловой прокладки. Если она толщиной 5 см, отапливать хотя бы немного помещение все же придется, например, масляным обогревателем. А если толщина 10-15 см, тогда вообще можно ничего не включать: теплопроводность пятисантиметро​вой прокладки из пеноизола примерно та же, что у кирпичной стены толщиной 90 см.
Стоит новый спасительный утеплитель буквально копейки - 500 рублей за кубометр, то есть втрое дешевле любого другого утеплителя. А из кубометра можно нарезать плит на, целую комнату.
Пеноизол - не только утеплитель. Он еще и прекрасный звукоизолятор. Плач ребенка в соседней квартире вы не услышите вообще, если утеплите этим чудо-материалом свое жилище. Даже если будут бить посуду или включать на полную мощность теле- и аудиосистемы, вы услышите лишь слабый фон, как при урчании холодильника на кухне. Потому что пеноизол поглощает до 65 процентов звуковых колебаний!
Но это еще не все. Стена с пеноизолом спасет вас от сырости. Пеноизол "дышит", он впитывает влагу, находящуюся в квартире, и при пожаре он не горит. Даже если на пеноизол будет капать расплавленный металл, он не загорится, лишь начнет медленно испаряться, причем его испарения практически нетоксичны.
Как известно, долговечность любых материалов определяется испытаниями. В течение короткого срока их подвергают интенсивным нагрузкам, сравнимым с нагрузками в течение многих лет. Соответствующие учреждения определяют и долговечность различных утеплителей. Большинство из них выдерживают нагрузки, адекватные 15-20-летнему сроку эксплуатации, а потом разрушаются.

Материал оказался настолько же долговечным, насколько долговечен кирпич. А если его поместить между двумя кирпичными кладками, такая трехслойная стена будет стоять веками.
Кстати, пеноизол легко режется любым инструментом, в том числе струной, проволокой даже плиткой.
Впрочем, его можно заливать в полость любой конфигурации. Отвердевает он всего за четверть часа, после чего в стене образуется прокладка без единого шва.
Технологию утепления пеноизолом лучше применять при строительстве крупных зданий. Если дача или дачный домик из фанеры, то в полость лучше засыпать крошку из пеноизола. Обойдется это вам вдвое дешевле, чем при утеплении плитами, а тепла в доме будет вдвое больше. Так что на даче из фанеры, утепленной пеноизолом, можно даже зимовать.

Словом, химики известного всей стране города Королева, которым было поручено усовершенствование карбомидного пенопласта, добились комплексного эффекта - новый материал задерживает не только тепло и звук, но он оказался еще и легким, и дешевым, и удобным в изготовлении.

Ячеистый бетон (газобетон, пенобетон, керамзитобетон и др.)

Ячеистый бетон имеет плотность и теплопроводность примерно такую же, как и дерево. Если из дерева мы не можем строить стену толщиной более полуметра, то для ячеистого бето​на такая толщина, и даже большая (согласно расчетам, стены из ячеистого бетона плотностью 600 в условиях центра европейской части нашей страны должны иметь толщину 55—65 см), — не проблема. Именно поэтому ячеистый бетон на сегодняшний день является единственным ма​териалом, который может в качестве однородной сплошной конструкции быть применен для строительства наружных стен. А это значит, что процесс кладки стен выглядит так же, как процесс классической кладки кирпича, разве что блоки несколько крупнее. А это в свою очередь значит, что застройщик и при нехватке средств сможет построить такой дом своими силами.
Ячеистый бетон является одной из разновидностей легкого бетона. Он представляет собой искусственный камень с равномерно распределенными порами. Такая структура определяет ряд высоких физико-механических свойств ячеистого бетона и делает его весьма эффективным строительным материалом, который по сравнению с другими видами легких бетонов является наиболее перспективным для строительства.
Немного истории. Технологию получения искусственного камня с характеристиками, близкими к дереву, на заре XX века изобрел шведский архитектор А. Эриксон. В 1924 году новый материал получил международный патент и признание, По способу получения к его названию нередко добавляют слово «автоклавный». Начало промышленному производству автоклавных ячеистых бетонов положила фирма «Сипорекс» (Швеция), в 1929 году. С этого времени и нача​лось применение ячеистого бетона в строительстве. Вслед за «Сипорексом» по схожим технологиям началось производство ячеистых бетонов еще целым рядом фирм. На сегодняшний день в мире работают уже более двухсот заводов автоклавного ячеистого бетона в тридцати восьми странах. Объем выпускаемой продукции составляет около 50 млн м3 изделий в год.
Ячеистый бетон получают в результате затвердевания вспученной при помощи преобразователя смеси вяжущего, кремнеземистого компонента и воды. При вспучивании исходной смеси образуется характерная «ячеистая» структура бетона с равномерно распределенными по объему воздушными порами. Благодаря этому ячеистый бетон имеет небольшую плотность и малую теплопроводность. Его делят на три группы: теплоизоляционный: конструкционно-теплоизоляционный (для ограждающих конструкций); конструкционный (для железобетона).
Блоки из ячеистого бетона выпускаются с плотностью от 350 до 700 кг/м3 и предназначаются для самых различных целей. Ячеистый бетон с плотностью 350 кг/м3 используется только как утеплитель, с плотностью 400 кг/м3 — как для строительства несущих стен, так и для заполнения несущих стен, выполненных из других строительных материалов. С плотностью 500 кг/м3 — для строительства домов высотой до 3-х этажей. Ну а из блоков с плотностью 700 кг/м3 можно строить дома и большей этажности. Благодаря большой номенклатуре ширины блоков заказчик имеет возможность строить стену практически любой необходимой толщины, таким образом экономя свои деньги.
К ячеистым бетонам относятся все мате​риалы, имеющие в своем составе бетоны и пористую структуру: газобетон, пенобетон, керамзитобетон и др. Главное, что их отличает, — это технологии получения.
Наиболее популярным из-за своих стабильных свойств является газобетон (он же автоклавный газосиликат или просто газосиликат). Газобетонные блоки состоят из смеси кремнеземистого компонента (песка), портландцемента (часто с добавкой извести и едкого натра) и газообразователя (алюминиевой пудры). Иногда используются и некоторые другие компоненты, но лучше всего тонкости технологии производства оставить для специалистов. Отметим лишь, что технология производства газосиликата отличается предельной гибкостью и универсальностью: из одних и тех же материалов, на одном и том же оборудовании, по сходным параметрам и режимам можно производить широкую (по плотности, прочности и теплопроводности) и разнообразную по видам номенклатуру изделий: мелкие и крупные неармированные стеновые блоки, крупноразмерные армированные стеновые блоки и армированные конструкции (панели перекрытия, перемычки), плиты теплоизолирующие, звукопоглощающие, интерьерные, а также плиты для наружной отделки и утепления фасадов зданий.

В общем случае компоненты смешиваются, затем поступают в автоклав, где при определенных условиях происходит их вспенивание и последующее твердение. Газ (водород), который возникает вследствие так называемого процесса вспучивания (этот процесс аналогичен процессу, применяемому для приготовления дрожжевого теста), увеличивает объем сырой смеси примерно в 5 раз. Изделия из ячеистого бетона изготавливаются в заводских условиях и к непосредственному заказчику поступают в Виде готовых к применению блоков. Использование автоклавного управляемого процесса дает возмож​ность получать бетон с заранее заданными количественными значениями его параметров. Причем эти характеристики будут одинаковыми в любой точке готового изделия.
С точки зрения строительного материаловедения газосиликат отвечает современным требованиям и имеет значительные достоинства: он экологически чист, пожаробезопасен, достаточно огнестоек, долговечен, производится из доступных местных сырьевых материалов, по энергоемкости изготовления (б пересчете на 1 м2 стены) в 1,5—2 раза экономичнее других взаимозаменяемых материалов.
Экологическая безопасность. По этому показателю такой бетон стоит в одном ряду с деревянными конструкциями. Он «дышит», регулируя влажность в здании. Преимущества материала — его теплоизоляционные свойства, используемые как в теплых, так и в холодных климатических условиях. Материал не гниет и не горит, в отличие от дерева, не ржавеет, по сравнению с металлом. Он не стареет. Обладает свойствами дерева и камня одновременно. Материал имеет низкое содержание естественных радионуклидов. Его радиационный фон обычно не превышает 9—11 мкр/ч, что примерно в 10 раз ниже нормы и соответствует самым строгим санитарно-гигиеническим требованиям для строительства. Еще одно уникальное свойство домов из газосиликатных блоков: благодаря высокой газопроницаемости стен в них не накапливается радиоактивный газ родон.
Пожаробезопасность. Ячеистый бетон — не только негорючий материал, но и абсолют​но нетоксичный при пожаре. Сам не горит и эффективно препятствует распространению огня. Выдерживает одностороннее воздействие огня в течение 3—7 ч. Огнестойкость ячеистого бетона значительно выше, чем у обычного, а потому он является более эффективным материалом для защиты металлических конструкций от прямого воздействия огня. Может быть применен для всех классов противопожарной безопасности. В частности, предел огнестойкости самонесущей стены, выполненной из блоков толщиной 75 мм, составляет Е1—150, а предел распространения огня принимается равным 0 см.

Теплоизоляционные свойства. Из-за заключенного в порах воздуха ячеистый бетон обладает прекрасной теплоизоляционной способностью, которая в 3—5 раз выше, чем у кирпичной стены в одинаковых температурных условиях. Высокие теплофизические качества бетона позволяют домам, построенным из него, хорошо удерживать тепло, делают теплыми на ощупь поверхности стен и позволяют значительно экономить на отопительной энергии, Теплоаккумулирующие свойства этого материала позволяют значительно эконо​мить на отопительной энергии (до 30 %}.
Влагопронииаемость. Водопоглощение ячеистого бетона из-за замкнутых пор в структуре значительно ниже, чем у строительных материалов с капиллярной структурой.
Экономичность. Стена из ячеистого бетона в 2—3 раза дешевле, чем стена из кирпича. Точные размеры и ровная поверхность блоков дают значительную экономию отделочных материалов. Незначительные по весу изделия заметно снижают трудоемкость и сроки выполнения работ, не требуется высокой квалификации каменщиков. Кроме того, для доставки при сооружении дома из газобетона требуется гораздо меньше транспорта, нежели при строительстве кирпичного.
Звукопоглощение и звукоизоляция. Соглас​но справочнику HEBEL, блоки марок Д400, Д500 в конструкции имеют следующие характеристи​ки: 100 мм — 35—37 дБ, 125 мм — 44—46 дБ, 150 мм-55-57 дБ, 175 мм-64—66 дБ.
Эффективным является наличие воздушного зазора между слоями бетона и отделкой поверхности стен. В ячеистом бетоне можно нарезать пазы, которые остаются открытыми или заполняются пористым материалом (пенопласт, минеральная вата).
Обрабатываемость. Ячеистый бетон хорошо обрабатывается простейшими инструментами: пилится, сверлится, строгается, штрабится, в него легко вбиваются гвозди, крюки, скобы, ввинчиваются шурупы, без особых трудозатрат и быстро прорезаются каналы и отверстия под электропроводку, розетки, трубопроводы.
Прочность и плотность являются главными показателями качества ячеистого бетона. Плотность, колеблющаяся от 300 до 1200 кг/см3, косвенно характеризует пористость ячеистого бетона (соответственно 85—60 %). Установлены следующие марки ячеистых бетонов по прочности: М15, М25, М35, М50, М75, М100, М150.
Легкость. Легкость ячеистого бетона по​зволяет снизить транспортно-монтажные рас​ходы и затраты, а также снизить трудоемкость работ. Так, например, стандартный мелкий блок из ячеистого бетона размером 200 х 250 х 600 мм марки Д600 имеет вес 18 кг, может заменить в стене 15—20 кирпичей весом до 80 кг. При этом процесс кладки ускоряется в 4 раза, а расход раствора уменьшается в 5—7 раз. Другим существенным моментом являет​ся то, что раз этот материал легкий, то и сте​ны дома, построенные из него, тоже будут от​носительно легкими. И значит, фундамент под дом может быть не таким основательным и тя​желым, как при строительстве из кирпича.
Морозостойкость бетона объясняется его мелкопористостью, обеспечивающей резервный объем для миграции воды при ее замерзании, в который, без разрушения материала, вытесняются при замерзании расширяющиеся лед и вода. Считается, что материал морозостоек, если его водонасыщение не выше критической величины — около 60 % от массы. На практике же, при правильной эксплуатации, эта величина не превышает 35 %. Благодаря достаточно высокой морозостойкости бетон применяется и в холодных климатических условиях. Установлены следующие марки ячеистого бетона по морозостойкости: F15, F25, F35, F50, F75, F100. Для панелей наружных стен приме​няют ячеистый бетон марок F15, F25.
Плиты перекрытия имеют следующий диапазон длин: 2400, 3000, 3600, 4200, 4800, 5400 и 6000 мм. Все плиты имеют ширину 625 мм и толщину 250 и 300 мм. Монтаж плит перекрытий осуществляется с помощью перечисленных выше приспособлений. Опирание плит не менее 120 мм с каждой стороны. Плиты перекрытий имеют систему-паз-гребень, обеспечивающую их стыковку между собой. Также в них предусмотрен заливочный паз для укладки арматуры, соединяемой с каркасом будущего монолитного пояса вокруг плит. Сопряжение стен осуществляется или с помощью перевязки кладкой, или отковкой анкерами. Если перекрытие из железобетонных плит, то в этом случае ряд блоков, на который будет опираться плита перекрытия, армируется. Для этой цели выпускаются специальные U-образные блоки. На перекрытия для небольшого дома можно использовать брус 150 х150 мм, и устраивать их точно так же, как это делается при строительстве деревянного дома.
Опыт показывает, что из ячеистого бетона очень удобно и быстро можно строить коттеджи. Так, загородный дом площадью 230 м2 пятью рабочими строится за 35—40 дней, а бригада из 3-х человек за 8-часовой рабочий день способна возвести коттедж площадью 100 м2 за две недели, и это практически без использования техники. Техника при таком строительстве необходима только для того, чтобы разгрузить блоки с машин и уложить плиты перекрытий. Инструмент используется в основном ручной.
Внутренние части стен отделываются различными способами: декоративными сухими смесями, обоями, окраской. Облицовочная плитка наклеивается дисперсионным клеем прямо на блоки. Перед началом отделочных работ следует устранить неровности, чтобы снизить расход материалов. При кладке на клей достаточно слоя отделочной штукатурки толщиной 7 мм для полной маскировки швов. Рекомендуемая штукатурка — марки «Полимикс»: она не мешает «дышащему» процессу ячеистого бетона и позволяет полностью использовать полезные свойства материала.
Внешняя отделка. На самом деле наружная отделка совсем не обязательна. Стена из ячеистого бетона плотностью 600—700 кг/мэ может эксплуатироваться и без защитного слоя (в неагрессивной воздушной среде), но при плотности 400 кг/м3 и ниже защита необходима. Ячеистый бетон — материал, хорошо проводящий пар. То есть дом, построенный из него, «дышит».

Раздел 3. Коммерческий и потребительский кредит – основные формы финансирования строительства

Исследование рынка строительных материалов приводимые в .п.1 и п.2 и обострение конкуренции в области сбыта а так же снижение покупательской способности строительных организаций привело к необходимости поиска новых решений цель - увеличение сбыта продукции, рост прибыли и удержание доли рынка сбыта. Корректировка маркетинговой стратегии и поиск резервов для выполнения плана сбыта строительных материалов могут быть реализованы при внедрении кредитования юридических и физических лиц.

Одна из функций кредита – это обслуживание товарооборота. Реализуя эту функцию, кредит активно воздействует на ускорение денежного обращения и товарного обращения. Наиболее активную роль здесь играет коммерческий кредит, который может выступать в виде стандартного договора между поставщиком (например, заводом – изготовителем строительных материалов) и потребителями (строительными организациями, магазинами стройматериалов). Если идет речь о кредитовании физических лиц, то используется форма потребительского кредита.  В роли кредитора может выступать любое юридическое лицо, осуществляющее реализацию товара, услуг. В товарной форме кредит предоставляется в процессе розничной продажи товаров с отсрочкой платежа.

Учитывая низкую платежеспособность участников рынка в строительной сфере, можно предложить заводам по производству стройматериалов рассмотреть предложение по кредитованию юридических и физических лиц.

Рассмотрим методологическую основу кредитных отношений в экономике и во II главе дипломной работы проведем необходимые расчеты по разработке предложений по торговому кредитованию покупателей стройматериалов.

Основные принципы кредита.

Кредитные отношения в экономике базируются на определенной методологической основе, одним из элементов которой выступают принципы, строго соблюдаемые при практической организации любой операции на рынке ссудных капиталов. Эти принципы стихийно складывались еще на первом этапе развития кредита, а в дальнейшем нашли прямое отражение в общегосударственном и международном кредитном законодательствах.

Возвратность кредита. Этот принцип выражает необходимость своевременного возврата полученных от кредитора финансовых ресурсов после завершения их использования заемщиком. Он находит свое практическое применение в погашении конкретной ссуды путем перечисления соответствующей суммы денежных средств на счет предоставившей ее кредитной организации (или иного кредитора), что обеспечивает возобновляемость кредитных ресурсов банка как необходимого условия продолжения его уставной деятельности. В отечественной практике кредитования в условиях централизованной плановой экономики существовало неофициальное понятие «безвозвратная ссуда». Эта форма кредитования имела достаточно широкое распространение, особенно в аграрном секторе, и выражалась в предоставлении государственными кредитными учреждениями ссуд, возврат которых изначально не планировался из-за кризисного финансового состояния заемщика. По своей экономической сущности безвозвратные ссуды являлись скорее дополнительной формой бюджетных субсидий, осуществляемых через посредничество государственного банка, что традиционно осложняло кредитное планирование и вело к постоянной фальсификации расходной части бюджета. В условиях рыночной экономики понятие безвозвратной ссуды столь же недопустимо, как, например, понятие «планово-убыточное частное предприятие».

Принцип срочности кредита отражает необходимость его возврата не в любое приемлемое для заемщика время, а в точно определенный срок, зафиксированный в кредитном договоре или заменяющем его документе. Нарушение указанного условия является для кредитора достаточным основанием для применения к заемщику экономических санкций в форме увеличения взимаемого процента, а при дальнейшей отсрочке (в нашей стране – свыше трех месяцев) – предъявления финансовых требований в судебном порядке. Частичным исключением из этого правила являются так называемые онкольные ссуды, срок погашения которых в кредитном договоре изначально не определяется. Эти ссуды достаточно распространенные в XIX – начале XX вв. (например, в аграрном комплексе США), в современных условиях практически не применяются, прежде всего из-за создаваемых ими сложностей в процессе кредитного планирования. Кроме того, договор об онкольном кредите, не определяя фиксированный срок его погашения, четко устанавливает время, имеющееся в распоряжении заемщика с момента получения им уведомления о возврате полученных ранее средств, что в какой-то степени обеспечивает соблюдение рассматриваемого принципа.

Платность кредита. Ссудный процент. Этот принцип выражает необходимость не только прямого возврата заемщиком полученных от банка кредитных ресурсов, но и оплаты права на их использование. Экономическая сущность платы за кредит отражается в фактическом распределении дополнительно полученной за счет его использования прибыли между заемщиком и кредитором. Практическое выражение рассматриваемый принцип находит в процессе установления величины банковского процента, выполняющего три основные функции:

Перераспределение части прибыли юридических и дохода физических лиц;

Регулирование производства и обращения путем распределения ссудных капиталов на отраслевом, межотраслевом и международном уровнях;

На кризисных этапах развития экономики – антиинфляционную защиту денежных накоплений клиентов банка.

Ставка (или норма) ссудного процента, определяемая как отношение суммы годового дохода, полученного на ссудный капитал, к сумме предоставленного кредита выступает в качестве цены кредитных ресурсов.

Подтверждая роль кредита как одного из  предлагаемых на специализированном рынке товаров, платность кредита стимулирует заемщика к его наиболее продуктивному использованию. Именно эта стимулирующая функция не в полной мере использовались в условиях плановой экономики, когда значительная часть кредитных ресурсов предоставлялась государственными банковскими учреждениями за минимальную плату (1,5 – 5% годовых) или на беспроцентной основе.

Принципиально отличаясь от традиционного механизма ценообразования на другие виды товаров, определяющим элементом которого выступают общественно необходимые затраты труда на их производство, цена кредита отражает общее соотношение спроса и предложения на рынке ссудных капиталов и зависит от целого ряда факторов, в том числе чисто конъюнктурного характера:

Цикличности развития рыночной экономики (на стадии спада ссудный процент, как правило, увеличивается, на стадии быстрого подъема – снижается);

Темпов инфляционного процесса (которые на практике даже несколько отстают от темпов повышения ссудного процента);

Эффективности государственного кредитного регулирования, осуществляемого через учетную политику центрального банка в процессе кредитования им коммерческих банков;

Ситуации на международном кредитном рынке (например, проводившаяся США в 80-х годах политика удорожания кредита обусловила привлечение зарубежного капитала в американские банки, что отразилась на состоянии соответствующих национальных рынков);

Динамики денежных накоплений физических и юридических лиц (при тенденции к их сокращению ссудный процент, как правило, увеличивается);

Динамики производства и обращения, определяющей потребности в кредитных ресурсах соответствующих категорий потенциальных заемщиков;

Сезонности производства (например, в России ставка ссудного процента традиционного повышается в августе-сентябре, что связанно с необходимостью предоставления аграрных кредитов и кредитов для завоза товаров на Крайний Север);

Соотношения между размерами кредитов, представляемых государством, и его задолженностью (ссудный процент стабильно возрастает при увеличении внутреннего государственного долга).

Обеспеченность кредита. Этот принцип выражает необходимость обеспечения защиты имущественных интересов кредитора при возможном нарушении заемщиком принятых на себя обязательств и находит практическое выражение в таких формах кредитования, как ссуды под залог или под финансовые гарантии. Особенно актуален в период общей экономической нестабильности, например, в отечественных условиях.

Целевой характер кредита. Распространяется на большинство видов кредитных операций, выражая необходимость целевого использования средств, полученных от кредитора. Находит практическое выражение в соответствующем разделе кредитного договора, устанавливающего конкретную цель выдаваемой ссуды, а также в процессе банковского контроля за соблюдением этого условия заемщиком. Нарушение данного обязательства может стать основанием для досрочного отзыва кредита или введения штрафного (повышенного) ссудного процента.

Дифференцированный характер кредита. Этот принцип определяет дифференцированный подход со стороны кредитной организации к различным категориям потенциальных заемщиков. Практическая реализация его может зависеть как от индивидуальных интересов конкретного банка, так и от проводимой государством централизованной политики поддержки отдельных отраслей или сфер деятельности (например, малого бизнеса и пр.)

Базовые функции кредита.

Место и роль кредита в экономической системе общества определяются прежде всего выполняемыми им функциями как общего, так и селективного характера. Необходимо отметить, что рассматриваемые ниже функции относятся к кредиту в целом как к экономической категории и могут не всегда совпадать с функциями конкретных кредитных организаций, деятельность которых зачастую определяется текущими факторами конъюнктурного характера.

Перераспределительная функция в условиях рыночной экономики рынок ссудных капиталов выступает в качестве своеобразного насоса, откачивающего временно свободные финансовые ресурсы из одних сфер хозяйственной деятельности и направляющего их на другие, обеспечивающие, в частности, более высокую прибыль. Ориентируясь на дифференцированный ее уровень в различных отраслях и регионах, кредит выступает в роли стихийного макрорегулятора экономики, обеспечивая удовлетворение потребностей динамично развивающихся объектов приложения капитала в дополнительных финансовых ресурсах. Однако в некоторых случаях практическая реализация указанной функции может способствовать углублению диспропорций в структуре рынка, что наиболее наглядно проявилось в России на стадии перехода к рыночной экономике, где перелив капиталов из сферы производства в сферу обращения принял угрожающий характер, в том числе с помощью кредитных организаций. Именно поэтому одна из важнейших задач государственного регулирования кредитной системы – рациональное определение экономических приоритетов и стимулирование привлечения кредитных ресурсов в те отрасли или регионы, ускоренное развитие которых объективно необходимо с позиции национальных интересов, а не исключительно текущей выгоды отдельных субъектов хозяйствования.

Экономия издержек обращения. Практическая реализация этой функции непосредственно вытекает из экономической сущности кредита, источником которого выступают в том числе фининсовые ресурсы, временно высвобождающиеся в процессе кругооборота промышленного и торгового капиталов. Временной разрыв между поступлением и расходованием денежных средств субъектов хозяйствования может определить не только избыток, но и недостаток финансовых ресурсов. Именно поэтому столь широкое распространение получили ссуды на восполнение временного недостатка собственных оборотных средств, используемые практически всеми категориями заемщиков и обеспечивающие существенное ускорение оборачиваемости капитала, а следовательно, и экономию общих издержек обращения.

Ускорение концентрации капитала. Процесс концентрации капитала является необходимым условием стабильности развития экономики и приоритетной целью любого субъекта хозяйствования. Реальную помощь в решении этой задачи оказывают заемные средства, позволяющие существенно расширить масштаб производства (или иной хозяйственной операции) и, таким образом, обеспечить дополнительную массу прибыли. Даже с учетом необходимости выделения части ее для расчета с кредитором привлечение кредитных ресурсов более оправданно, чем ориентация исключительно на собственные средства. Следует, однако, отметить, что на стадии экономического спада (и тем более в условиях перехода к рыночной экономике) дороговизна этих ресурсов не позволяет активно использовать их для решения задачи ускорения концентрации капитала в большинстве сфер хозяйственной деятельности. Тем не менее, рассматриваемая функция даже в отечественных условиях обеспечила определенный положительный эффект, позволив существенно ускорить процесс обеспечения финансовыми ресурсами отсутствующих или крайне неразвитых в период плановой экономики сфер деятельности.

Обслуживание товарооборота. В процессе реализации этой функции кредит активно воздействует на ускорение не только товарного, но и денежного обращения, вытесняя из него, в частности, наличные деньги. Вводя в сферу денежного обращения такие инструменты, как векселя, чеки, кредитные карточки и т.п., он обеспечивает замену наличных расчетов безналичными операциями, что упрощает и ускоряет механизм экономических отношений на внутреннем и международном рынках. Наиболее активную роль в решении этой задачи играет коммерческий кредит как необходимый элемент современных отношений товарообмена.

Ускорение научно-технического прогресса. В послевоенные годы научно-технический прогресс стал определяющим фактором экономического развития любого государства и отдельного субъекта хозяйствования. Наиболее наглядно роль кредита в его ускорении может быть отслежена на примере процесса финансирования деятельности научно-технических организаций, спецификой которых всегда являлся больший, чем в других отраслях, временной разрыв между первоначальным вложением капитала и реализацией готовой продукции. Именно поэтому нормальное функционирование большинства научных центров (за исключением находящихся на бюджетном финансировании) немыслимо без использования кредитных ресурсов. Столь же необходим кредит и для осуществления инновационных процессов в форме непосредственного внедрения в производство научных разработок и технологий, затраты на которые первоначально финансируется предприятиями, в том числе и за счет целевых средне – и долгосрочных ссуд банка.

Основные формы кредита и его классификация.

Классификацию кредита традиционно принято осуществлять по нескольким базовым признакам, к важнейшим из которых следует отнести категории кредитора и заемщика, а также форму, в которой предоставляется конкретная ссуда. Исходя из этого можно выделить следующие шесть достаточно самостоятельных форм кредита, каждая из которых в свою очередь распадается на несколько разновидностей по более детализированным классификационным параметрам.

· Банковский кредит. Одна из наиболее распространенных форм кредитных отношений в экономике, объектом которых выступает процесс передачи в ссуду непосредственно денежных средств. Предоставляется исключительно специализированными кредитно-финансовыми организациями, имеющими лицензию на осуществление подобных операций от центрального банка. В роли заемщика могут выступать только юридические лица, инструментом кредитных отношений является кредитный договор или кредитное соглашение. Доход по этой форме кредита поступает в виде ссудного процента или банковского процента, ставка которого определяется по соглашению сторон с учетом ее средней нормы на данный период и конкретных условий кредитования. Классифицируется по ряду базовых признаков.
Сроки погашения.

· Онкольные ссуды, подлежащие возврату в фиксированный срок после поступления официального уведомления от кредитора. В настоящее время они практически не используются не только в России, но и в большинстве других стран, так как требуют относительно стабильных условий на рынке ссудных капиталов и в экономике в целом.
· Краткосрочные ссуды, предоставляемые, как правило, на восполнение временного недостатка собственных оборотных средств у заемщика. Совокупности подобных операций образует автономный сегмент рынка ссудных капиталов – денежный рынок. Средний срок погашения по этому виду кредита обычно не превышает шести месяцев. Наиболее активно применяются краткосрочные ссуды на фондовом рынке, в торговле и сфере услуг, в режиме межбанковского кредитования. 
В современных отечественных условиях краткосрочные кредиты, получившие однозначно доминирующий характер на рынке ссудных капиталов, характеризуется следующими отличительными признаками:

-более короткими сроками, обычно не превышающими одного месяца;

-ставкой процента, обратно пропорциональной сроку возврата ссуды;

-обслуживанием в основном сферы обращения, так как недоступны из-за цен для структур производственного характера.

· Среднесрочные ссуды, предоставляемые на срок до одного года (в отечественных условиях – до трех-шести месяцев) на цели как производственного, так и чисто коммерческого характера. Наибольшее распространение получили в аграрном секторе, а также при кредитовании инновационных процессов со средними объемами требуемых инвестиций.
· Долгосрочные ссуды, используемые, как правило, в инвестиционных целях. Как и среднесрочные ссуды, они обслуживают движение основных средств, отличаясь большими объемами передаваемых кредитных ресурсов. Применяются при кредитовании реконструкции, технического перевооружения, нового строительства на предприятиях всех сфер деятельности. Особое развитие получили в капитальном строительстве, топливно-энергетическом комплексе, сырьевых отраслях экономики. Средний срок их погашения обычно от трех до пяти лет, но может достигать двадцати пяти и более лет, особенно при получении соответствующих финансовых гарантий со стороны государства. 
В России на стадии перехода к рыночной экономике практически не используется как из-за общей экономической нестабильности, так и меньшей доходности в сравнении с краткосрочными кредитными операциями (например, в 1994 году удельный вес ссуд продолжительностью более одного года в среднем коммерческом банке России не превышал пять – семь процентов от общей стоимости выданных кредитов).

Способ погашения.

· Ссуды, погашаемые единовременным взносом (платежом) со стороны заемщика. Традиционная форма возврата краткосрочных ссуд, весьма функциональная с позиции юридического оформления, так как не требует использования механизма исчисления дифференцированного процента.

· Ссуды, погашаемые в рассрочку в течение всего срока действия кредитного договора. Конкретные условия (порядок) возврата определяются договором, в том числе – в части антиинфляционной защиты интересов кредитора. Всегда используются при долгосрочных ссудах и, как правило, при среднесрочных.

Способ взимания ссудного процента.

· Ссуды, процент по которым выплачивается в момент ее общего погашения. Традиционная для рыночной экономики форма оплаты краткосрочных ссуд, имеющая наиболее функциональный с позиции простоты расчета характер.

· Ссуды, процент по которым выплачивается равномерными взносами заемщика в течение всего срока действия кредитного договора. Традиционная форма оплаты средне- и долгосрочных ссуд, имеющая достаточно дифференцированный характер в зависимости от договоренности сторон (например, по долгосрочным ссудам выплата процента может начаться как по завершении первого года пользования кредитом, так и спустя более продолжительный срок).

· Ссуды, процент по которым удерживается банком в момент непосредственной выдачи их заемщику. Для развитой рыночной экономики эта форма абсолютно не характерна и используется лишь ростовщическим капиталом. Из-за нестабильности экономической ситуации активно применялась в 1993 – 1995 годах многими российскими коммерческими банками, особенно по сверхкраткосрочным (до пяти рабочих) ссудам.

Наличие обеспечения.

· Доверительные ссуда, единственной формой обеспечения возврата которых является непосредственно кредитный договор. В ограниченном объеме применяется некоторыми зарубежными банками в процессе кредитования постоянных клиентов, пользующихся их полным доверием (подкрепленным возможностью непосредственно контролировать текущее состояние расчетного счета заемщика). При средне- и долгосрочном кредитовании могут использоваться лишь в порядке исключения с обязательным страхованием выданной ссуды, обычно – за счет заемщика. В отечественной практике применяются коммерческими банками лишь при кредитовании собственных учреждений.
· Обеспеченные ссуды как основная разновидность современного банковского кредита, выражающая один из его банковских принципов. В роли обеспечения может выступать любое имущество, принадлежащее заемщику на правах собственности, чаще всего – недвижимость или ценные бумаги. При нарушении заемщиком своих обязательств это имущество переходит в собственность банка, который в процессе его реализации возмещает понесенные убытки. Размер выдаваемой ссуды, как правило, меньше среднерыночной стоимости предложенного обеспечения и определяется соглашением сторон. В отечественных условиях основная проблема при оформлении обеспеченных кредитов – процедура оценки стоимости имущества из-за незавершенности процесса формирования ипотечного и фондового рынков.
· Ссуды под финансовые гарантии третьих лиц, реальным выражением которых служит юридически оформленное обязательство со стороны гаранта возместить фактически нанесенный банку ущерб при нарушении непосредственным заемщиком условий кредитного договора. В роли финансового гаранта могут выступать юридические лица, пользующиеся достаточным доверием со стороны кредитора, а также органы государственной власти любого уровня. В условиях развитой рыночной экономики получили широкое распространение прежде всего в сфере долгосрочного кредитования, в отечественной практике до настоящего времени имеют ограниченное применение из-за недостаточного доверия со стороны кредитных организаций не только к юридическим лицам, но и к государственным органам, особенно муниципального и регионального уровней.
Целевое назначение.

· Ссуды общего характера, используемые заемщиком по своему усмотрению для удовлетворения любых потребностей в финансовых ресурсах. В современных условиях имеют ограниченное применение в сфере краткосрочного кредитования, при средне- и долгосрочном кредитовании практически не используются.
· Целевые ссуды, предполагающие необходимость для заемщика использовать выделенные банком ресурсы исключительно для решения задач, определенных условиями кредитного договора (например, расчета за приобретаемые товары, выплаты заработной платы персоналу, капитального развития и т.п.). нарушение указанных обстоятельств, как уже отмечалось в настоящей главе, влечет за собою применение к заемщику установленных договором санкций в форме досрочного отзыва кредита или увеличения процентной ставки.
Категории потенциальных заемщиков.

· Аграрные ссуды – одна из наиболее распространенных разновидностей операций, определивших появление специализированных кредитных учреждений – агробанков. Характерной их особенностью является четко выраженный сезонный характер, обусловленный спецификой сельскохозяйственного производства. В настоящее время в России эти кредитные операции осуществляются в основном по линии государственного кредита из-за крайне тяжелого финансового состояния большинства заемщиков – традиционных для плановой экономики аграрных структур, практически не адаптируемых к требованиям рыночной экономики.
· Коммерческие ссуды, предоставляемые субъектам хозяйствования, функционирующим в сфере торговли и услуг. В основном они имеют срочный характер, удовлетворяя потребности в заемных ресурсах в части, не покрываемой коммерческим кредитом. Составляют основной объем кредитных операций российских банков.
· Ссуды посредникам на фондовой бирже, предоставляемые банками брокерским, маклерским и дилерским фирмам, осуществляющим операции по купле-продаже ценных бумаг. Характерная особенность этих ссуд в зарубежной и российской практике – изначальная ориентированность на обслуживание не инвестиционных, а игровых (спекулятивных) операций на фондовом рынке.
· Ипотечные ссуды владельцам недвижимости, предоставляемые как обычными, так и специализированными ипотечными банками. В современной зарубежной практике получили столь широкое распространение, что в некоторых источниках выделяются в качестве самостоятельной формы кредита. В отечественных условиях начали получать ограниченное распространение лишь с 1994 года, что связано с незавершенностью процесса приватизации и отсутствием законодательных актов, четко определяющих права собственности на основные виды недвижимости (прежде всего – на землю).
· Межбанковские ссуды – одна из наиболее распространенных форм хозяйственного взаимодействия кредитных организаций. Текущая ставка по межбанковским кредитам является важнейшим фактором, определяющим учетную политику конкретного коммерческого банка по остальным видам выдаваемых ссуд. Конкретная величина этой ставки прямо зависит от центрального банка, являющегося активным участником и прямым координатором рынка межбанковских кредитов. Отсутствие эффективного планирования таких операций в августе 1995 года вызвало кризис межбанковских платежей, охвативших всю кредитную систему России.
· Коммерческий кредит. Одна из первых форм кредитных отношений в экономике, породившая вексельное обращение и тем самым способствующая развитию безналичного денежного оборота, находит практическое выражение в финансово-хозяйственных отношениях между юридическими лицами в форме реализации продукции или услуг с отсрочкой платежа. Основная цель этой формы кредита – ускорение процесса реализации товаров, а следовательно, извлечения заложенной в них прибыли.
Инструментом коммерческого кредита традиционно является вексель, выражающий финансовые обязательства заемщика по отношению к кредитору. Наибольшее распространение получили две формы векселя – простой вексель, содержащий прямое обязательство заемщика на выплату установленной суммы непосредственно кредитору, и переводный (тратта), представляющий письменный приказ заемщику со стороны кредитора о выплате установленной суммы третьему лицу или предъявителю векселя. В современных условиях функции векселя часто принимает на себя стандартный договор между поставщиком и потребителем, регламентирующий порядок оплаты реализуемой продукции на условиях коммерческого кредита.

Коммерческий кредит принципиально отличается от банковского:

-в роли кредитора выступают не специализированные кредитно-финансовые организации, а любые юридические лица, связанные с производством либо реализацией товаров или услуг;

-предоставляется исключительно в товарной форме;

-ссудный капитал интегрирован с промышленным или торговым, что в современных условиях нашло практическое выражение в создании финансовых компаний, холдингов и других аналогичных структур, включающих в себя предприятия различной специализации и направлений деятельности;

-средняя стоимость коммерческого кредита всегда ниже средней ставки банковского процента на данный период времени;

-при юридическом оформлении сделки между кредитором и заемщиком плата за этот кредит включается в цену товара, а не определяется специально, например, через фиксированный процент от базовой суммы.

В зарубежной практике коммерческий кредит получил исключительно широкое распространение. Например, в Италии до 85% от суммы сделок в оптовой торговле осуществляются на условиях коммерческого кредита, причем средний срок по нему составляет около 60 дней, что существенно превышает срок фактической реализации товаров непосредственным потребителям. В России эта форма кредитования до последнего времени была ограничена сферой обращения. В других отраслях ее распространению объективно препятствовали такие факторы, как высокие темпы инфляции, кризис неплатежей, ненадежность партнерских связей, недостатки конкретного права.

В современных условиях на практике применяются в основном три разновидности коммерческого кредита:

-кредит с фиксированным сроком погашения;

-кредит с возвратом лишь после фактической реализации заемщиком поставленных в рассрочку товаров;

-кредитование по открытому счету, когда поставка следующей партии товаров на условиях коммерческого кредита осуществляется до момента погашения задолжности по предыдущей поставке.

· Потребительский кредит. Главный отличительный его признак – целевая форма кредитования физических лиц. В роли кредитора могут выступать как специализированные кредитные организации, так и любые юридические лица, осуществляющие реализацию товаров или услуг. В денежной форме предоставляется как банковская ссуда физическому лицу для приобретения недвижимости, оплаты дорогостоящего лечения и т.п., в товарной – в процессе розничной продажи товаров с отсрочкой платежа. В России только получает распространение, ограниченно используется при кредитовании под залог недвижимости (чаще всего – жилья). В зарубежной же практике потребительский кредит охватывает все слои трудоспособного населения, в основном через различные системы кредитных карточек.

· Государственный кредит. Основной признак этой формы кредита – непременное участие государства в лице органов исполнительной власти различных уровней. Осуществляя функции кредитора, государство через центральный банк производит кредитование:

-конкретных отраслей и регионов, испытывающих особую потребность в финансовых ресурсах, если возможности бюджетного финансирования уже исчерпаны, а ссуды коммерческих банков не могут быть привлечены в силу действия факторов конъюнктурного характера;

-коммерческих банков в процессе аукционной или прямой продажи кредитных ресурсов на рынке межбанковских кредитов.

В роли заемщика государство выступает в процессе размещения государственных займов или при осуществлении операций на рынке государственных краткосрочных ценных бумаг.

Основной формой кредитных отношений при государственном кредите являются такие отношения, при которых государство выступает заемщиком средств.

Раздел 4. Бизнес-планирование как основа для реализации любой коммерческой идеи.

В условиях рынка предприниматель должен тщательно планировать деятельность своей организации. Речь идет о бизнес-планах, с которых во всем мире принято начинать любое коммерческое мероприятие. Подобные планы необходимы всем: банкирам и потенциальным инвесторам, сотрудникам фирмы, желающим оценить свои перспективы и задачи, и прежде всего, самому предпринимателю, который должен тщательно проанализировать свои идеи, проверить их реалистичность.
Каждая фирма, начиная свою деятельность, обязана четко представить потребность на перспективу в финансовых, материальных, трудовых и интеллектуальных ресурсах, источники их получения, а также уметь точно рассчитывать эффективность использования имеющихся средств в процессе работы фирмы. В рыночной экономике предприниматели не могут добиться стабильного успеха, если не будут четко и эффективно планировать свою деятельность, постоянно собирать и аккумулировать информацию как о состоянии целевых рынков, положении на них конкурентов, так и о собственных перспективах и возможностях.
Основными источниками бизнес-идей являются:

- Вкусы потребителей, поскольку конечная цель производства удовлетворение запросов потребителей;

- Продукция конкурентов. В результате подобного анализа нередко выясняется, что тот или иной товар или услугу можно улучшить и эта идея ложиться в основу нового бизнеса;

- Мнения работников отделов сбыта и торговых представителей;
- Публикации правительства и новые законы. Существует целый ряд периодических изданий, в которых публикуется информация по последним патентам. Хотя сами по себе запатентованные идеи защищены законом, их изучение нередко может натолкнуть на новые, даже более интересные мысли;
- Научные исследования и опытно-конструкторские разработки.
В рыночной экономике бизнес-план является рабочим инструментом и для действующих фирм, используемым во всех сферах предпринимательства. Цель разработки бизнес-плана — спланировать хозяйственную деятельность фирмы на ближайший и отдаленные периоды в соответствии с потребностями рынка и возможностями получения необходимых ресурсов. Бизнес-план помогает предпринимателю решить следующие основные задачи:
-определить конкретные направления деятельности фирмы, целевые рынки и место фирмы на этих рынках;
-сформулировать долговременные и краткосрочные цели фирмы, стратегию и тактику их достижения. Определить лиц, ответственных за реализацию стратегии;
-выбрать состав и определить показатели товаров и услуг, которые будут предложены фирмой потребителям. Оценить производственные и торговые издержки по их созданию и реализации;
-выявить соответствие имеющихся кадров фирмы, условий мотивации их труда предъявляемым требованиям для достижения поставленных целей;
-определить состав маркетинговых мероприятий фирмы по изучению рынка, рекламе, стимулированию продаж, ценообразованию, каналам сбыта и др.;
-оценить финансовое положение фирмы и соответствие имеющихся финансовых и материальных ресурсов возможностям достижения поставленных целей;
-предусмотреть трудности, "подводные камни", которые могут помешать практическому выполнению бизнес-плана.
Пренебрегая составлением бизнес-плана, предприниматель может оказаться не готовым к тем неприятностям, которые ждут его на пути к успеху. А чаще всего это кончается плачевно как для него, так и для бизнеса, которым он занимается. Поэтому лучше не пожалеть времени и серьезно заняться бизнес планированием. Письменное оформление бизнес-плана имеет очень существенное значение для организации работ по его выполнению. Не следует пренебрегать составлением бизнес-плана даже в условиях, когда ситуация на рынке меняется довольно быстро.
Планирование деятельности фирмы с помощью бизнес-плана сулит немало выгод. В частности:
-заставляет руководителей фундаментально изучить перспективы фирмы;

-позволяет осуществить более четкую координацию предпринимаемых усилий по достижению поставленных целей;

-определяет показатели деятельности фирмы, необходимые для последующего контроля;
-побуждает руководителей конкретнее определить свои цели и пути их достижения;
-делает фирму более подготовленной к внезапным изменениям рыночных ситуаций;
-четко формализует обязанности и ответственность всех руководителей фирмы.
Главное достоинство бизнес-планирования заключается в том, что правильно составленный подобный план дает перспективу развития фирмы, то есть, в конечном счете, отвечает на самый важный для бизнесмена вопрос: стоит ли вкладывать деньги в это дело, принесет ли оно доходы, которые окупят все затраты сил и средств.
Как правило, потребность в бизнес-плане возникает при решении таких актуальных задач, как:
-подготовка заявок существующих и вновь создаваемых фирм на получение кредитов;
-обоснование предложений по приватизации государственных предприятий;
-открытие нового дела, определение профиля будущей фирмы и основных направлений ее коммерческой деятельности;
-перепрофилирование существующей фирмы, выбор новых видов, направлений и способов осуществления коммерческих операций;
-составление проспектов эмиссии ценных бумаг (акций и облигаций) приватизируемых и частных фирм;
-выход на внешний рынок и привлечение иностранных инвестиций.

В зависимости от направленности и масштабов задуманного дела объем работ по составлению бизнес-плана может изменяться в достаточно большом диапазоне, т.е. степень детализации его может быть весьма различной. В одном случае бизнес-план требует менее объемной проработки, часть разделов может вообще отсутствовать. В другом — бизнес-план предстоит разрабатывать в полном объеме, проводя для этого трудоемкие и сложные маркетинговые исследования.

При составлении бизнес-плана важна степень участия в этом процессе самого руководителя. Это не значит, что не следует пользоваться услугами консультантов. Наоборот, привлечение экспертов весьма приветствуется инвесторами. Речь идет о другом — составление бизнес-плана требует личного участия руководителя фирмы или человека, собирающегося открыть свое дело. Включаясь непосредственно в эту работу, он как бы моделирует будущую деятельность, проверяя целесообразность всего замысла.
Бизнес-план — документ перспективный и составлять его рекомендуется минимум на ряд лет вперед. Для первого и второго года основные показатели рекомендуется давать в поквартальной разбивке, а при возможности, даже в помесячной. Начиная с третьего года можно ограничиться годовыми показателями.
Основные рекомендации в подготовке бизнес-плана — это краткость, т.е. изложение только самого главного по каждому разделу плана; доступность в изучении и понимании, т.е. бизнес-план должен быть понятен широкому кругу людей, а не только специалистам. И не изобиловать техническими подробностями. Он также должен быть убедительным, лаконичным, пробуждать интерес у партнера. Только заинтересовав потенциального инвестора, предприниматель может надеяться на успех своего дела.
Бизнес-план является принципиально новым для нашей экономики документом. В традиционном для отечественного планирования технико-экономическом обосновании оценке экономической эффективности проекта отводилось всего несколько страниц текста. Этого было вполне достаточно в условиях централизованно планируемой экономики, где инвестором выступал гос​бюджет, а своеобразным маркетингом занимался Госснаб. В отличие от технико-экономического обоснования бизнес-план детально характеризует все основные аспекты будущего предприятия, анализирует проблемы, с которыми оно может столкнуться, а также определяет способы решения этих проблем.
Следует опять подчеркнуть, что в настоящее время в России первоочередной целью бизнес-планирования является привлечение для участия в проектах потенциальных инвесторов и партнеров.
Бизнес-план, как правило, систематически обновляется, в него вносятся изменения, связанные как с переменами, происходящими внутри фирмы, так и с изменениями на рынке, где действует фирма, и в экономике в целом. Таким образом, бизнес-план помогает предпринимателю оценивать прогресс своего дела на основе внутрифирменного и макроэкономического анализа и контролировать текущие операции.
Основной целью разработки бизнес-плана является планирование хозяйственной деятельности фирмы на ближайший и отдаленные периоды в соответствии с потребностями рынка и возможностями получения необходимых ресурсов. Другие цели разработки плана бизнеса могут быть различными, например:
-уяснить степень реальности достижения намеченных результатов;
-доказать определенному кругу лиц целесообразность реорганизации работы уже существующей фирмы или создания новой;
-убедить сотрудников компании в возможности достижения качественных или количественных показателей, намеченных в проекте и др.
В современной практике бизнес-план выполняет четыре функции.
Первая из них связана с возможностью его использования для разработки стратегии бизнеса. Эта функция жизненно необходима в период создания предприятия, а также при выработке новых направлений деятельности.
Вторая функция — планирование. Она позволяет оценить возможности развития нового направления деятельности, контролировать процессы внутри фирмы.
Третья функция позволяет привлекать денежные средства — ссуды, кредиты. В современных российских условиях без кредитных ресурсов практически невозможно осуществить какой-либо значительный проект, однако получить кредит непросто. Главная причина заключается не столько в проблеме высоких процентных ставок, сколько в возросшей невозвратности кредитов. В этой ситуации банки принимают целый комплекс мер по обеспечению возврата денежных средств, среди которых следует отметить требования банковских гарантий, реального залога и другие, но решающим фактором при предоставлении кредита является наличие проработанного бизнес-плана.

Четвертая функция позволяет привлечь к реализации планов компании потенциальных партнеров, которые пожелают вложить в производство собственный капитал или имеющуюся у них технологию.
Таким образом, внутрифирменное планирование является неотъемлемой частью любого предприятия, независимо от его размера.
Существуют два основных подхода к разработке бизнес-плана. Первый заключается в том, что бизнес-план составляется наемной группой специалистов, а инициаторы проекта участвуют в нем посредством подготовки исходных данных. Другой подход — когда инициаторы проекта сами разрабатывают бизнес-план, а методические рекомендации получают у специалистов, в частности, у возможных инвесторов. Для российской практики второй подход является наиболее правильным. Инициаторы проекта обычно являются специалистами в производственных вопросах, но как правило, довольно слабо разбираются в тонкостях финансового обеспечения проекта и сбыта продукции. Эти вопросы разрабатывают наемные специалисты. Большинство фирм составляют планы на год. Некоторые фирмы составляют планы на срок до 5 лет и лишь крупные компании, твердо стоящие на ногах, планируют на период более пяти лет".
Большое значение имеет структура бизнес-плана, который представляет собой достаточно сложный документ, включающий в себя описание компании, ее потенциала, оценку внутренней и внешней среды бизнеса, конкретные данные о развитии фирмы. Хотя внешне бизнес-планы могут отличаться друг от друга, состав их разделов остается практически неизменным, а именно: краткое содержание (резюме), характеристика отрасли, описание создаваемой компании и производимых ею продуктов и услуг, исследование и анализ рынка, планы маркетинга, производственный и финансовый планы, а также оценка возможных рисков и страхование.
Оформление бизнес-плана начинается с подготовки титульного листа. Он должен сразу обеспечить информацию о том, где, когда и кем составлен данный документ. Здесь же указывается название проекта, которое должно кратко и четко формулировать идею, заложенную в бизнес-плане.
Вторая страница плана содержит оглавление, которое должно отражать его структуру. Это номенклатура разделов или параграфов.
Бизнес-план является сложным по структуре документом. Его параграфы и разделы должны охватывать все аспекты деятельности предприятия. Состав разделов может видоизменяться в зависимости от типа решаемой задачи.
В данном бизнес-плане следующая номенклатура:
1.  Введение.
2.  Существо предполагаемого проекта.
2.1. Описание отрасли в целом.
2.2. Описание продукции.
2.3. Описание предприятия.
3.  Производственный план.
4.  Маркетинг-план.
5.  Организационный план.
6.  Оценка и страхование риска.
7.  Финансовый план.
8.  Приложения.
Таким образом, бизнес-план предстает как отдельная модель деятельности предприятия, которая использует все наработки традиционного планирования применимо к категориям рыночной экономики: бизнесу, конкурентной борьбе, деятельности маркетинговых служб, коммерческому риску, стратегии финансирования, достижения безубыточности и необходимого уровня рентабельности, качественному обслуживанию потребителя. Бизнес-план должен быть написан деловым языком, доходчивым, живым, но не примитивным. Исключается использование профессиональных терминов, непонятных неспе​циалисту в данной области. Необходимо отметить, что банки и инвестиционные компании ежедневно рассматривают множество предложений. Поэтому бизнес-план должен быть подготовлен с учетом требований и стандартов организаций и лиц, которым предполагается представить этот документ.
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